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Handlungsfelder, auf die wir uns fokussieren.

Wir wollen, 
dass Menschen einfach 
den passenden Schutz 
finden.

Einkommens-
schutz

betriebliche
Altersvorsorge

private
Altersvorsorge
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Grundfähigkeits-
versicherung (NGF)

Berufsunfähigkeits-
versicherung (SBU)

Besser werden. Jahr für Jahr.
Für alle Zielgruppen der passende Einkommensschutz.

Handwerklich Tätige Akademiker/BG1

Ernstfallschutz (NES)

Unfallversicherung, Krankentagegeld und vieles mehr 

3

Berufsunfähigkeits-
versicherung (SBU)

Grundfähigkeits-
versicherung (NGF)
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Ziel: bestes Gesamtpaket im Einkommensschutz.

Produkte
Stabilität 

und 
Erfahrung

Prozesse

Leistungsversprechen
einhalten

Arbeit erleichtern,
Haftungsrisiken minimieren

„Einfach der passende
Schutz“



Unsere Stabilität und Erfahrung.

Produkte
Stabilität 

und 
Erfahrung

Prozesse



Die NÜRNBERGER: ein Top-Partner 
mit starken Zahlen.

Stabilität

• Überschussquote von 18,22 % (Top 1*)

• RfB-Quote von 4,82 % (Top 1*)

• Solvenzquote von 372 %

Erfahrung

• 141 Mrd. EUR Gesamtbestand 
Versicherungssumme (Top 3*)

• 2.274 Mio. EUR gebuchte 
Bruttobeitragseinnahmen (Top 10*)

• 2,56 Mio. Verträge, 
davon 1,1 Mio. BU-Verträge (Top 3*)

*NLV im Marktvergleich zu den 16 Top-Lebensversicherern  
Quelle: Geschäftsberichte und Berichte zur Solvabilität und Finanzlage 2018



Qualitätsmerkmal Bestandsmix.

Bestandszusammensetzung NLV 
nach laufendem Jahresbeitrag:

• Wenig Garantieverpflichtungen

• Hoher Anteil an Biometrie im Bestand

• Ausgeglichenes Risiko

• Weniger Lasten durch diversifiziertes 
Geschäftsmodell!

• Einzigartiger Business-Mix. 
Sicher in die Zukunft!

Konventionelle 
Versicherungen

ohne ZV

Fondsgebundene 
Versicherungen

ohne ZV

Biometrie 
mit ZV 36 %

28 %

36 %
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Qualitätsmerkmal: stabile Kalkulation & stabile Prämien.

Keine Überschuss-Senkung in der BU 
Stabilität dank sauberer Kalkulation

No. 3 
NLV

9,2 %
Marktanteil 

1,1 Mio. 
BU-Verträge
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NLV:
keine BU-

Nettoprämien-
anpassung in 
den letzten 
25 Jahren
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Unsere Prozesse. 

Produkte
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und 
Erfahrung

Prozesse



Innovative digitale Services und moderne 
Tools unterstützen Sie auf diesem Weg.

M/MGA

M-Check
Erkrankungs-

Check 

Risikovorab-
anfragen

easyBT AntragElektronische
Risikoprüfung 

PoS

E-Antrag
Policierung in 2 AT

Antragsassistent
Policierung in 3 AT

Antrag per E-Mail
Policierung in 4 AT

bAV-Kollektivtarife
Policierung in 5 AT

EKS-
Navigator

Vorabanfragen (BT4all)
Rückmeldung in 2 AT



Tipp des Tages: EKS-Navigator.

Eingabe 
Beratungsansatz

Vorteil: Ergebnis über 7/8 Produkte

1. Anbieter 
auf dem 
Markt



Einkommensschutz-Navigator – Haftungsrisiko minimieren.



NÜRNBERGER easyBT.

Unbezahlbar.

DAS digitale Helferlein.

Unverzichtbar.

Passt in jede Hosentasche.



NÜRNBERGER easyBT.
Setzt neue Maßstäbe. Seien Sie mit dabei!

Seit 1 ¼ Jahren im Einsatz mit über 5.000 Maklern als Anwender. 

Vor, im und nach dem Beratungsgespräch. Alles aus einer Hand. Immer verfügbar.

• Alle Produktinformationen und Druckstücke sofort verfügbar.

• Bedarfsanalyse oder Vertrags-Check auf Knopfdruck.

• Umfassender Marktüberblick – neu: spartenübergreifend über Softfair-Module.

• Angebot und Antrag medienbruchfrei möglich – inklusive Policierungsgarantie
und verbindliche Annahmeentscheidung am PoS

• Überzeugende Scan- und Versandfunktion von Dokumenten ( GWG/DS-GVO)

• Alle NÜRNBERGER Ansprechpartner hinterlegt

• Zielgruppe Firmen mit integriert – neu: xbAV-Berater inklusive!

• Jetzt neu: Dokumentenmanager appRiori – individuell gestaltbar.

• u. v. m.
Registrieren unter: www.easybt.de



Zahlen, Daten, Fakten zur NÜRNBERGER BU.
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Unsere Produkte.
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3 Top-Aspekte bei der Konzeptionierung NGF
Unser Motto: „Einfach der passende Schutz“.

• Transparent
Abrundungen & Konsistenz innerhalb unserer EKS-Lösungen
 Hochwertiger „EKS-Vollanbieter“, 6 Monate Prognosezeitraum
 Verständliche Bedingungen und Bausteine

• Zielgruppenorientiert
 Auf Zielgruppen spezifisch ausgerichtete Zusatzbausteine
 Verkaufserleichterung für den Vermittler

• Innovativ
USP schaffen – sowie Lücken bei GF-Produkten schließen
 Zusatzbaustein „Fahrlizenzverlust Klasse C/D“
 Zusatzbaustein „Volle Erwerbsminderung infolge psychischer 
Erkrankung“
 Optional hochwertige Krankheiten-Absicherung 
 Individuell festlegbare Leistung bei schwerer Krankheit

17

Comfort
12 M

Premium 
6 M

EMI/Psyche
(ICD 10 komplett F00-F99)

NÜRNBERGER Grundfähigkeitsversicherung

Infektionsklausel

Fahrlizenz-
verlust C/D

Schwere 
Krankheiten

(50)

Garantierte Leistungsdynamik



Leben und Gesundheit – unschätzbar wertvoll.

Top-3-Favoriten der unabhängigen Vermittler 2019

Berufsunfähigkeit Dread Disease Grundfähigkeit

Die AssCompact-Studie
zeigt die NÜRNBERGER 
ganz weit oben in der 

Maklergunst.

Das gilt quantitativ für 
mehr Geschäftsanteile, 

qualitativ für höhere 
Maklerzufriedenheit und 

Weiterempfehlungs-
bereitschaft der Makler 

(NPS).



Produktwelt – ausgezeichnet.
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Viel Erfolg für den Schluss-Spurt 2019! 

11.10.2019 20PM/MM Leben



Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!


